
 
 

Bitdefender aggiorna il proprio programma globale per i 
partner di canale 

Cresce la domanda di soluzioni avanzate per la cybersecurity 
 

Il miglioramento del programma protegge le relazioni stabilite dai partner con i loro clienti e offre nuovi 
margini di redditività per i partner 

 
 
BUCHAREST, Romania e SANTA CLARA, California, 8 aprile 2021 -- Bitdefender, leader mondiale della 
sicurezza informatica, ha annunciato oggi importanti novità del suo programma di canale Partner 
Advantage Network, pensato per massimizzare le opportunità di profitto per i partner e semplificare al 
massimo la loro collaborazione con Bitdefender. Gli aggiornamenti del programma consentono ai partner 
di vendere le soluzioni e i servizi avanzati di cybersecurity di Bitdefender per la prevenzione, il rilevamento 
e la risposta alle minacce, il cui tasso di crescita è doppio rispetto a quello del mercato della protezione 
degli endpoint nel 2020¹.  
 
"Bitdefender offre una vasta gamma di soluzioni di cybersecurity nei segmenti più richiesti, tra cui la 
protezione degli endpoint, la sicurezza per i carichi di lavoro cloud e il rilevamento e la risposta gestiti 
(MDR)", ha dichiarato Mathias Schick, head of solution and practice management security, Bechtle 
Logistik & Service. "Bitdefender è per noi un partner solido e affidabile che ci aiuta a proteggere i nostri 
clienti dalle minacce in costante evoluzione. Oltre alle tecnologie innovative sulla sicurezza la nostra 
cooperazione strategica è caratterizzata dall’eccellente supporto che ci offre nel mantenere ed espandere 
continuamente le relazioni commerciali". 
 
Nel 2020, Bitdefender ha aumentato del 21% il numero dei partner di canale attivi e incrementato in modo 
significativo il fatturato del canale rispetto all'anno precedente. Sulla base di questo successo, il 
programma di canale ampliato offre supporto commerciale, marketing e operativo per incrementare il 
vantaggio competitivo, offrire un valore unico alla clientela e massimizzare le opportunità di profitto per 
i partner. Il programma Partner Advantage Network offre diversi livelli con vantaggi più consistenti man 
mano che i partner incrementano le vendite delle soluzioni di Bitdefender. Il programma abilita anche i 
partner in base alla loro specializzazione in prodotti e/o servizi.   
 
 
I principali benefici del programma per i partner aggiornato:    

• Protezione dello status “incumbency” – I partner incumbent godono di una maggiore protezione 
nella fase di rinnovo dei clienti per i prodotti di cybersecurity di Bitdefender grazie a all’offerta di 
un vantaggio finanziario. Il programma migliorato offre una maggiore redditività e premi, che sono 
automaticamente tracciati e calcolati, per quei partner che rafforzano le relazioni con i loro clienti 
e mantengono il rinnovo delle licenze Bitdefender. 

https://www.bitdefender.com/partners/
https://www.bitdefender.com/partners/


• Nuove opportunità di guadagno - I partner di canale possono avere maggiori opportunità di 
guadagno rispetto alla loro attuale offerta di prodotti e servizi di sicurezza grazie alle soluzioni di 
rilevamento e risposta degli endpoint (EDR) di Bitdefender, compresi rilevamento e risposta estesi 
(XDR), sicurezza dei carichi di lavoro cloud e rilevamento e risposta gestiti (MDR). 

• Miglioramento dell’esperienza d’uso del portale dedicato ai partner - Migliorata l’esperienza di 
fruizione del portale per i partner che possono accedere a importanti contenuti e strumenti di 
vendita e marketing. Una dashboard intuitiva centralizzata fornisce ai partner la visibilità della 
loro situazione e l'accesso ai programmi di generazione di lead e al supporto alle vendite durante 
l'intero ciclo di vendita. 

• Eccezionale piattaforma di e-learning e formazione commerciale - I partner hanno accesso a una 
nuova piattaforma di e-learning che ospita tutorial tecnici e commerciali, con corsi di formazione 
approfonditi sulle vendite di tutti i prodotti e servizi Bitdefender. I contenuti disponibili nella 
piattaforma sono studiati per aiutare i partner a concludere i deal e a favorire le relazioni con i 
clienti e vengono costantemente aggiornati. 

 

"Come leader del mercato della sicurezza informatica, Bitdefender ancora una volta migliora il livello dei 

programmi per i partner di canale per supportarne la crescita e la redditività, capitalizzando l'enorme 

domanda di tecnologie di sicurezza degli endpoint avanzate", ha dichiarato Steve Kelley, president and 

general manager of Bitdefender Business Solutions Group. "I vantaggi e le caratteristiche migliorate del 

nostro programma Partner Advantage Network si basano sul feedback diretto di più di 20.000 partner di 

canale e rendono il nostro programma uno dei più redditizi al mondo per rivenditori e distributori". 

 
Per maggiori informazioni sul programma di canale Partner Advantage Network di Bitdefender o per 
aderire, visitare il sito www.bitdefender.com/partners. 
 
¹Fonte: Gartner, Inc., Forecast: Information Security and Risk Management, Worldwide, 2018-2024, 4Q20 
Update, 22 dicembre 2020 

 

A proposito di Bitdefender 

Bitdefender, leader riconosciuto nel settore della cybersecurity, offre le migliori soluzioni di prevenzione, 

rilevamento e risposta alle minacce in tutto il mondo. Responsabile della protezione di milioni di sistemi in ambienti 

consumer, business e governativi, Bitdefender è l'esperto più affidabile del settore* per eliminare le minacce, 

proteggere la privacy e i dati per favorire la resilienza informatica. Grazie agli investimenti in ricerca e sviluppo, 

Bitdefender Labs rileva 400 nuove minacce ogni minuto con 30 miliardi di query giornaliere. L'azienda ha rilasciato 

innovazioni rivoluzionarie in materia di antimalware, IoT, analisi comportamentale e intelligenza artificiale e la sua 

tecnologia viene concessa in licenza a oltre 150 brand di cybersecurity, i più conosciuti al mondo. Fondata nel 2001, 

Bitdefender vanta clienti in 170 paesi e ha uffici in tutto il mondo. Per maggiori 

informazioni  https://www.bitdefender.it. 

  

*Bitdefender si è classificata al primo posto nel 54% di tutti i test di AV-Comparatives 2018-2021 per protezione del mondo reale, prestazioni, 

protezione dai malware & protezione dalle minacce avanzate.  

 

https://www.bitdefender.com/business/enterprise-products/endpoint-detection-response.html
https://www.bitdefender.com/business/enterprise-products/ultra-plus.html
https://www.bitdefender.com/business/enterprise-products/ultra-plus.html
https://businessresources.bitdefender.com/forrester-wave-cloud-workload-security-2019?utm_campaign=forrester-cws-2019&utm_source=web&adobe_mc=MCMID%3D07736004246621196663064651065460842088%7CMCORGID%3D0E920C0F53DA9E9B0A490D45%2540AdobeOrg%7CTS%3D1616985420
https://www.bitdefender.com/business/enterprise-products/managed-detection-response-service.html
http://www.bitdefender.com/partners
https://www.bitdefender.it/
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