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ACER: GIANLUCA D’ANGELC
S DIRECTOR PER

COUNTRY HEAD- ,;J&L S
ITALIA, GRECIA E MALTA

| manager. in Acer dal 2016, ha ricoperto diver-

se posizioni in ambito sales & business, in UK,
L Emea e ltalia.

Dopo aver iniziato la sua carriera in Acer UK
come Product Manager, D'’Angelo ha ricoperto |l
ruolo di Account Sales, contribuendo significati-
vamente alla crescita di clienti strategici come
John Lewis e Harvey Norman. Nel 2022 si & tra-
sferito nella sede Acer Emea a Lugano, dove ha
svolto la funzione di Business Manager per la
divisione notebook. Nel luglio 2023, sotto la
guida del General Manager di Acer South Europe,
Angelo D’Ambrosio, gli & stato affidato il ruolo di
Head of Sales Retail & Distribution per Acer Italy,
guidando la sussidiaria italiana verso una signi-
ficativa crescita di fatturato in un mercato in
contrazione, sia nel settore PC che non PC.

“Gianluca ha dimostrato una spiccata compren-
sione del mercato e delle sue dinamiche, sia finan-

Panduit: Jens Holzhammer Managing

In questo ruolo, Jens Holzhammer guidera la direzione
strategica e la crescita continua dell’'azienda privata da
1,4 miliardi di dollari in questa importante regione. Con
un’ampia esperienza in vari settori e nello sviluppo di
nuovi mercati e clienti, Jens Holzhammer apporta
un‘ampia gamma di competenze tecniche e commer-
ciali al suo nuovo ruolo.

“Siamo lieti di dare il benvenuto a Jens Holzhammer nel
nostro team. Le sue competenze e la sua esperienza svolgeran-

no un ruolo fondamentale nel continuare a far crescere la presenza e
il successo di Panduit nella regione Emea” ha affermato Ralph Lolies,
che é stato Managing Director Emea di Panduit per oltre 10 anni ed
& andato in pensione il 1° gennaio 2025. “Negli ultimi anni, abbiamo
tracciato la rotta per un futuro di successo, sia strategicamente che
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ziarie che commerciali, intessendo solide relazioni
di fiducia e sviluppando un'ottima capacita di le-
adership” afferma Angelo D’Ambrosio, General
Manager Acer South Europe. "Sono certo che
sapra consolidare e accrescere le performance di
Acer ltaly”. Gianluca D'’Angelo & laureato in Eco-
nomia Aziendale presso I'Universita Cattolica del
Sacro Cuore di Milano e ha conseguito un Master
Executive in Sales & Marketing presso SDA Boc-
coni di Milano ed Esade di Barcellona.

NGELO,

TIV: STEFANO MOZZATO E
ESIDENT MARKETING EMEA
ertiv ha annunciato la nomina di Stefano
Mozzato a VP Marketing Emea (Europa,
Medio Oriente e Africa). Grazie all'espe-
rienza pluridecennale in Vertiv, Mozzato porta con
Sé una conoscenza approfondita delle tecnologie,
dei settori chiave del mondo del data centere una
visione strategica per promuovere soluzioni che
rispondano alle sfide delle infrastrutture critiche.
Riportando a Karsten Winther, President Emea
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Director per Farea Emea

in termini di personale. Sono orgoglioso degli sviluppi
degli ultimi cinque anni, che dimostrano il potenziale
del nostro team e della nostra regione. Non solo ab-
biamo raggiunto una crescita redditizia e superiore
alla media, ma abbiamo anche gettato le basi per un
successo sostenibile”.
Jens Holzhammer ha affermato: “Panduit unisce l'agi-
lita di una start-up alla stabilita e all'intuito di un afferma-
to player di mercato. L'azienda e posizionata in modo eccellen-
te in diverse aree di crescita, dall'infrastruttura sostenibile dei data
center e dal networking per edifici intelligenti alle energie rinnovabi-
li oltre che, naturalmente, allambiente industriale. Sono entusiasta di
cogliere queste grandi opportunita e di espandere significativamen-
te l'attivita di Panduit nella regione Emea”.
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per Vertiv, Mozzato si occupera di massimizzare
limpatto delle strategie di marketing, sviluppando
piani incentrati sul cliente e sulla creazione di va-
lore nell'adozione dellAl

“Vertiv gode di un'eccellente reputazione sia tra
i grandi ColLo ed Hyperscaler che tra i clienti en-
terprise in tutta la regione Emea grazie alla quali-
ta e allampia gamma di soluzioni che offriamo” ha
dichiarato Stefano Mozzato. “Con la crescente
adozione dell'intelligenza artificiale (Al), siamo
impegnati a fornire al mercato e ai nostri clienti le
infrastrutture necessarie per sostenere high-den-
sity computing, risolvendo le sfide legate al cambio
di paradigma tecnologico determinato dall'Al.
Guidare il marketing Emea in un momento cosi
strategico per Vertiv & un'opportunita straordina-
ria. Collaborare con i leader del settore per ade-
guare i data center alle nuove richieste del merca-
to, sempre con la passione e |a professionalita che
c¢i contraddistingue, & il modo migliore per conso-
lidare la nostra posizione di leadership e contribu-
ire attivamente alla trasformazione digitale delle
imprese”.

ANNA VACCARELLI E LA NUOVA
PRESIDENTE DI CLUSIT

nna Vaccarelli, gia dirigente tecnologo

delllstituto di Informatica e Telematica del

CNR di Pisa, responsabile delle relazioni
esterne di Registre.it, membro del comitato diret-
tivo di Women For Security e del comitato diretti-
vo di Clusit, porta con sé, in questo nuovo ruolo,
un'ampia esperienza come ricercatrice nell'ambito
della cyber security e un appassionante impegno
per la promozione della cultura della sicurezza
digitale. Nell'ultimo decennio ha infatti coordinato
numerosi progetti orientati a diffondere la cono-
scenza della sicurezza informatica nelle scuole
secondarie, coinvolgendo oltre 20.000 studenti, e
ha contribuito attivamente a iniziative significative
didivulgazione a livello nazionale, tra cui l'Internet
Festival. Nel 2021, Anna Vaccarelli e stata premia-
ta come miglior informatico dell'anno da AlP
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STEFANO MOZZATQ,
Vice President Marketing
Emea

ANNA VACCARELLI,
Presidente di Clusit

NUTANIX, MEHD!
SENAGRIA, Channel
Director per Farea Seur

(Associazione Informatici Professionisti).

“Negli anni, grazie anche al lavoro svolto dall’As-
sociazione con la guida di Gabriele Faggioli, la si-
curezza digitale ha assunto un ruolo che possiamc
oggi definire prioritario per istituzioni e aziende,
arrivando ad essere percepita con sempre mag-
giore consapevolezza anche dagli utenti finali.
Lavoreremo affinché Clusit continui ad essere un
punto di riferimento, apportando visione sulle
tendenze future per supportare i professionisti in
questo settore e promuovendo collaborazioni e
iniziative che accrescano consapevolezza e com-
petenze in tema di cyber security anche tra i cit-
tadini” sottolinea Anna Vaccarelli.

NUTANIX, MEHDI SENAGRIA E IL CHANNEL
DIRECTOR PER L'AREA SEUR

ehdi Senagria ha assunto il ruolo di Chan-

nel Director per I'area Seur di Nutanix, con

la responsabilita di tutte le attivita di ca-
nale nella regione e la supervisione delle relazioni
di Nutanix con rivenditori, distributor e system
integrator regionali. “Nel corso degli ultimi 15 anni,
Nutanix ha dimostrato un impegno costante nei
confronti dei propri rivenditori e distributori con
un modello basato al 100% sul canale. Questa
dedizione ¢ |a base della nostra strategia e, nel mio
nuovo ruolo, lavorerd ancora a pil stretto contat-
to con la nostra comunita di partner di canale per
assicurarmi di garantire redditivita, soluzioni di
valore e costruire relazioni solide e durature. Sono
impaziente di vedere i risultati che potremo rag-
giungere insieme nell'Europa meridionale, nei
Paesi del Mediterraneo e in Austria”, ha commen-
tato Mehdi Senagria.

Mehdi ha fatto il suo ingresso in Nutanix quat-
tro anni fa in qualita di Director of Customer
Success for South Emea, focalizzandosi sull'im-
plementazione e lo sviluppo del Nutanix Renew-
al Engine nell'area Emea. Prima di Nutanix,
Mehdi ha ricoperto diversi ruoli in ambito com-
merciale per aziende come Hewlett Packard
Enterprise e Aruba Networks. =]
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